Sprzedaz kosmetykow/ produktow w salonie

Proces ten zaczyna si¢ jeszcze przed zabiegiem.

Zademonstruj produkty, zanim jeszcze przystapisz do zabiegu.

Zapytaj o najwigksza potrzebe skory.
Zapytaj jakich kosmetykow klientka uzywa
Nie krytykuj pielggnacji jaka stosuje¢ klientka

Powiedz o kosmetykach, ktére uzyjesz podczas zabiegu

Zadzialaj na jak najwiecej zmystow, dzieki temu zwigkszysz prawdopodobienstwo sprzedazy.
Popros klientke by powachala, dotkneta buzie po zabiegu z wykorzystaniem tych samych

kosmetykow. Dzigki temu bedzie jeszcze bardziej sktonna kupié, dany produkt.

Jesli nie masz produktu na stanie tylko na zamédwienie, pokaz go w katalogu 1 zastosuj ten preparat

podczas zabiegu.



